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      DEDICATORIA

    


     


     


    
      Este trabajo se la dedicamos a Dios y a los emprendedores que van en búsqueda de sus sueños.

    


     


    
      A nuestras familias porque por ellos somos lo que somos, y al movimiento AMI quienes son los principales protagonistas que nos impulsa conseguir nuestros objetivos.

    


     

  


  


  
    
      



      PRESENTACIÓN

    


     


    
      El presente trabajo describe y refleja nuestra experiencia personal en el campo laboral en el que estamos inmersos, hechos que  han permitido contrastar y aplicar los conocimientos teóricos adquiridos con la práctica, profundizar conocimientos profesionales y principalmente conocer las exigencias del mercado laboral y el emprendimiento, en este sentido los negocios independientes se han convertido en un importante centro de atención para la economía, especialmente debido a que genera oportunidades de empleo e ingresos a la población y dinamiza la economía local.

    


     


     

  


  
    
      CREENCIA

    


     


    
      LA CREENCIA ES LA BASE FUNDAMENTAL QUE TODO BUEN EMPRENDEDOR TIENE QUE DESARROLLAR. CREER EN TI EN TU PROYECTO Y EN TUS HABILIDADES ES FUNDAMENTAL.

    


     

  


  
    
      



      EL PORQUE EMPRENDER

    


     


    
      Desde muy niños siempre nos dan la idea que estudiemos mucho, seamos los mejores del salón, los primeros puestos en la universidad y así tendremos los mejores puestos de trabajo y seremos realmente felices, sin embargo nuestra realidad es otra o no?. Hoy aunque no queramos reconocerlo y más aún aceptarlo es todo lo contrario. Somos Infelices.


      La mala noticia ya lo sabes, la buena noticia no es la verdad absoluta, entonces sólo algunas personas se dan el privilegio de transformar esta realidad en un mejor  estilo de vida, tan simple que inicia con una visión, que te lleva hacia el logro de tus sueños, y uno de los más importantes SER FELICES.


      Es por esta razón que llega un momento de tu vida donde empiezas a reformular,  reflexionar, analizar y hasta quedar en un tipo de “parálisis emocional” cuando te preguntas, ¿y ahora qué hago?, ¿cómo iniciar mi primer negocio? ¿Seré capaz de realizarlo? ¿Y si fracaso?, estas y muchas más interrogantes rondarán tu mente hasta el instante en que decidas EMPRENDER!


      En términos sencillo, la palabra EMPRENDER significa empezar a hacer algo determinado y el grado de exigencia es enfocada al 100%, por ello las personas se deciden volver emprendedoras por que desean salir de la rutina de la mayoría.


      Los emprendedores no son conformistas, siempre están en constante evolución, innovación de ellos mismos y generando  diversas formas de ingresos que les permita mediante el dinero lograr y disfrutar de sus sueños.


      Casi siempre es un factor común denominador de los emprendedores es su deseo ardiente de superación personal, de lograr un bienestar para uno mismo y su entorno, impactar en la vida de las personas, mediante sus experiencias de fracasos y de éxitos, el emprendedor no es un soñador sino un  agente de cambio positivo en la sociedad.


      Como experiencia de vida , hace dos años sucedieron situaciones críticas que conllevaron a detener a hacerme una autorreflexión y preguntarme si realmente era feliz, en aquel entonces contaba con una buena posición económica y laboral, una familia unida, bienes, entre otros, a pesar de ello sentía que “no era suficiente”. La mayoría estamos  en “estado mental de pseudo- felicidad” por la zona de confort (zona de seguridad emocional) y no es del todo real. 


      Por ello decidí hacer un cambio radical de pensamiento y arriesgar por emprender, comenzar de cero, con muchos temores, represalias familiares, presión social y hasta de rechazo de tu entorno más cercano, valgan verdades NO IMPORTABA, porque empecé a darme cuenta que debo hacer lo que me hace feliz y transmitir ese mensaje a todas las personas que se crucen en tu vida.


      Tal acción es muy bien retribuida ya que impactas con esta nueva tendencia de que las personas deben buscar su propósito y uno de ellos es emprender para evolucionar y formar carácter para los nuevos desafíos que conlleva, el proceso se disfruta no se toma en cuenta si es largo y lento, se enfoca en la visión que decide llegar con ser EMPRENDEDOR.


      Es por ello, dar el primer paso, lanzarle a la piscina, ir al desierto y encontrar la fuente de agua no es imposible, los límites, las excusas, los miedos, etc. está en tu mente, creas la realidad que deseas vivir, no la que debes merecerte.


      Para que te identifiques que cuentas con el perfil de emprendedor, considera las siguientes características: 


      •       Tener iniciativa y tomar acción, el emprendedor no sueña, acciona para cumplir sus objetivos


      •       Todo emprendedor debe ser perseverante, a diferencia de un empleado, el emprendedor dedica su enfoque, energía y compromiso hacia su negocio y no de terceros.


      •       Contar con seguridad y autoconfianza, son factores claves que cuenta los emprendedores, lo reflejan en sus acciones diarias


      •       Los emprendedores son conscientes de asumir y compartir riesgos sin diferenciar el impacto de estos.


      •       Si eres tolerante ante las incertidumbres, los cambios pasan de ser amenazas, a nuevos retos, eres un EMPRENDEDOR por Excelencia.


      Como sabemos si  TU reúnes estas características, ya estás listo para iniciar tu camino del emprendimiento con el 1000% de actitud, decisión, compromiso, enfoque, pasión, tendrás temores es normal, y que mejor si son muchos porque así despertará el líder emprendedor en su mejor fase, con crecimiento personal, herramientas de liderazgo para disfrutar de tus logros.


      Aquel que diga, que emprender es de perdedores, está totalmente equivocado, emprende es el camino de los valientes, de los que arriesgan del todo por el todo, y los que no también vive su proceso, no obstante que la satisfacción de dejar legado y huella en nuestra vida en los demás sólo depende únicamente de nosotros, porque y para que tenemos nuestro propósito en la tierra.


      Agradece y celebra el ser emprendedor, porque ya has abierto las puertas de un universo ilimitado de oportunidades, desafíos retos y sueños que antes no habías pensado vivir.


      Emprendo porque me hace sentir y reír de felicidad!

    


     

  


  
    
      



      EL SUEÑO

    


     


    
      Hace 4 años estuve sentada en un escritorio con hojas, a mi alrededor personas iban y venían, caminaban tan apurados, y me pregunté, ¿pasaras el resto de tu vida en este escritorio?, hubo un vacío dentro de mí y recordé esta frase de Walt Disney “Si lo puedes soñar, lo puedes hacer.” Walt Disney. 

    


     


    
      Hoy quiero compartirte 3 acciones para hacer realidad tu sueño de ser emprendedor.


      Primera acción: hazte esta pregunta ¿Cuál es tu motivación para dejar de ser empleado?, si amiga(o) lectora, si estas en el camino de emprender algo, tienes que tener claro que te MOTIVA, en el aspecto del amor, financiero y la salud. Cuanto te refieres las motivaciones en el aspecto del amor, nos referimos: Cual es la diferencia de la vida de un empleado y la vida del emprendedor.

    


     


    
      Recuerdo que cuando estuve en la vida de empleada, mis tiempos eran limitadas hacia mis seres queridos, sin embargo, de algunos amigos que emprendieron su negocio, o un consultorio privado, disfrutaban su vida a lo máximo.


      Hoy después de esos cuatro años veo mi vida distinta, soñaba en poder viajar, poder auto educarme, poder irme de vacaciones a los lugares que quería, hace 4 años simplemente era un sueño y hoy es real.

    


     


    
      Sabes amigo o amiga lectora, sé que tú también tienes sueños, plásmalo en un cuaderno, escríbelo, si puedes imagínate que ya lo estas logrando, y ellos son tus soportes cuando estas iniciando el camino de ser emprendedor, el camino de crear tus negocios, tus sueños son tu soporte.

    


     


    
      Cuando me refiero una vida de ser empleada con respecto financiero, me refiero a que mis ingresos y gastos dependían de mi actividad laboral, es decir dependía de cuantas horas trabajo.

    


     


    
      Ahora el camino del emprendedor, es distinto: hoy aprendí invertir, trabajar de manera productiva, es decir tener una vida organizada, auto disciplinarme para lograr mis metas numéricas respecto al aspecto financiero, ya que cuando emprender aprendes a trabajar en equipo, aprendes a tener una comunicación asertiva con tu entorno. 

    


     


    
      Al emprender también lograr conectarte con un entorno distinto, con personas de diferentes mentalidades, es más inicias ahí descubrir cuál es tu aporte para la sociedad, recuerdo que cuando inicie emprender tener mis negocios de venta de libros online, me llego una invitación para viajar a Colombia, era uno de los mejores eventos de emprendedores por internet.

    


     


    
      Asistí a ese evento, donde aprendí que si quieres tener una salud adecuada el poder estaba en tus pensamientos y si lo puedes sonar lo puedes crear, es decir ahí me di cuenta que si emprendes algo nuevo también descubres una salud adecuada, recuerda que, Si lo puedes soñar, lo puedes hacer.” Walt Disney.

    


     


    
      ¡Si quieres emprender algo, simplemente HAZLO hoy!

    


     


    
      Segunda acción: Es momento de convertir tus sueños en metas 

    


     


    
      Sé que cuando somos empleados trabajamos para otras personas y tenemos que cumplir sus horarios sus metas de ellos.

    


     


    
      Pero si tomas el camino de emprender tu tiene que decidir y tomar la iniciativa para realizar acciones que son difíciles, que quiere decir que tus sueños hoy tienes que convertirse en metas.

    


     


    
      Entonces la segunda acción es hacerte estas preguntas: ¿Para qué quiero emprender algo nuevo? ¿Cómo voy a lograrlo? ¿Cuánto tiempo me va a llevar?, estas tres preguntas son las que te van a ayudar cumplir tus sueños y después hacer que fluya en números.

    


     


    
      Cuando inviertas tu tiempo con respecto a las metas, talvez aun te encuentres en el área de ser empleados, sigues trabajando para otros y eso es una gran ventaja es decir de ella vas a aprender cómo se organizaban, como lograban su meta. Pero hoy amigo o amiga emprendedora tú eres el líder y a ti te toca iniciar hacer tus metas a nivel empresarial.


      Y hoy te comparto las acciones que a mí me ayudaron con respecto a hacer mis sueños en realidad, ¿Para qué quiero emprender algo nuevo?, uno para ayudar a mis seres queridos, otra para cambiar mi estilo de vida, ¿Cómo voy a Lograrlo?, en ese momento solo sabía que me estaba insertando en un mundo nuevo como es de vender libros online, y para ello necesitaba alguien ya había caminado por este camino, y es donde en internet encontré un libro que te guiaba con doces pasos de como emprender tus negocios. A esta interrogante lo que te puedo decir es que lo que tú quieres emprender alguien ya lo hizo, y simplemente sigue esa guía, ya sea tu rubro de ventas, coaching, entre otros.

    


     


    
      Con respecto a la tercera pregunta ¿Cuánto tiempo me va a llevar?, esta tú lo decides, recuerda que tu mente a todo dice si, si tú le dices voy a lograr en un día, en un mes, en un año, tu mente solo dice sí.  

    


     


    
      Con respecto a esta segunda parte lo único que te puedo decir es que te pongas una fecha determinada, y lo vas a lograr recuerda que tu mente puede ser tu mejor amiga o tu enemiga. ¡Tú decides!

    


     


    
      Tercera acción: Busca un mentor de acuerdo al rubro que quieres lograr ella te va a permitir recortas pasos y hacer realidad tu sueño.

    


     


    
      ¿Qué es un mentor?, un mentor es una persona que ya logro lo que tú quieres lograr, y el un día como tu tuvo un sueño, y lo hizo realidad, y él sabe cómo lo vas a lograr es decir te va a recortar el camino.

    


     


    
      Y recuerda que cada ser humano es mentor en algún aspecto en una vida, como en el área espiritual, en el área económica, en el área financiero, en el área de la salud.


      Los seres humanos somos caminantes que somos soñadores y estamos caminando en una escalera. Es decir, tú para otros eres su mentor, y otros para ti son tus mentores. Son tus guías y hoy por hoy a mentores de diferentes países y ello gracias al internet. Hoy encontrar un mentor es muy sencillo atreves del internet, sin importar de que país es, sin importar el horario, hoy aligue tu mentor para hacer realidad tu sueño.

    

  


  
    
      



      VISIÓN

    


     


    
      VISIÓN, todo emprendedor o toda persona que desea cambiar su vida,


      Mejorarla, crear o hacer algo nuevo en su vida, o direccionar su vida hacia algo nuevo y diferente, emprender algo nuevo, tiene que tener una visión clara y precisa del resultado que quiere tener como fin, este tal vez es el paso más importante para que lo que emprende o desea hacer o cambiar


      Tenga éxito.


      Pongamos un ejemplo muy sencillo: imagínate que sales de tu casa decidido a ir a visitar a un familiar y estas súper decididas a visitarlo y das el primer paso, sales de casa y comienzas a caminar, OJO dar el primer paso. También es súper importante, pero si ya saliste de tu casa decidido a visitar a un familiar y comienzas a caminar y a caminar y sigues caminando pero nunca desdiste a la casa de que familiar irías o sin elegir a que familiar visitar seguirás caminando mientras no tengas decidido y en mente a que familiar visitar, pero si antes de salir de casa cuando ya estas decidido, decides a quien visitaras lo primero que pasara es que visualizaras a quien elegiste ir a visitar e iras en una solo dirección hasta llegar al lugar que elegiste, eso es muy fácil ya que es un nivel de decisión y visión básica ya que los resultados los veras en el tiempo que te demore llegar a casa de ese familiar, bien ahora te pondré otro ejemplo un poco más complejo:


      Imaginemos que esta vez estas decidido a salir pero de viaje o vacaciones como desees, podría pasar que ya tienes el tiempo para hacer ese viaje y dices voy a viajar y se lo comentas a alguien voy a viajar voy a tomarme unas vacaciones al tratarse de algo que no se hace muy a menudo y es un tiempo muy especial y esperado por ti, te tomas el tiempo de pensar que lugar que quieres conocer y comienzas a imaginar cómo será cuando estés en ese lugar e incluso comienzas a buscar fotos en internet del lugar que conocerás y te imaginas como te divertirás y las fotos que te tomarás y hasta algunos se hacen un itinerario de lo que harán, en ese momento tu dirección tu enfoque y TU VISION.


      Con estos ejemplos quiero dejar en claro la importancia de la visualización de las cosas que queremos hacer, hacia donde queremos ir y realmente llegar, porque por más sencillo que sea lo que queremos hacer siempre hay una visualización de por medio ya que la hagamos de manera casi inconsciente por lo sencillo que es o que esa visualización se forme sencilla y casi inconsciente porque es algo que nos gusta mucho como el ejemplo del viaje de vacaciones.


      Ahora que tenemos más en claro el porqué de las visualizaciones para llegar de un punto a otro sin que nos desviemos o demos muchas vueltas en el camino, tienes que trabajar tu visualización como parte fundamental para alcanzar lo que deseas ya que para mí la visualización de lo que quieres lograr lo tienes que tener tan en claro que hasta debes sentir, ver y hasta oler como será ese momento que te visualizas tú deseo final, este trabajo de visualización será la que en momentos de desánimo te hará sentir que vale la pena lo que estás haciendo el esfuerzo que estas haciendo ya que si te visualízate el fin sabes que después de todo el esfuerzo valdrá la pena todo lo que gozaras y disfrutaras.


      Pero si tu visualización es débil en el momento en que tengas un tropezón tu visualización se desvanecerá ya que ese fin que visualizaste no te hizo sentir el gozo y  por tal no vale tanto la pena para ti y te desviaras y por último volverás a estar como empezaste.


      Por este motivo si quieres tener éxito y alcanzar lo que deseas lo primero que debes hacer es disciplinarte en lo que deseas como fin, y no en todo el camino en los retos que tendrás en las dificultades que se te pueden presentar y como las resolverás por que ten por seguro que vivirás todos esos problemas u obstáculos, pero, eso no es el fin es el medio o parte de, para llegar a lo que deseas a lo que visualizaste tu fin éxito, entonces nuestra tarea y nuestro pan de cada día hasta que se vuelva algo que lo hagamos hasta casi en automático es ya sea por la mañana al despertar o en la noche antes de dormir pensar cómo quieres que sea tu yo cuando alcance lo que deseas que ten por seguro que no debe ser  igual al de hora sino no habrá cambios ya que es bien sabido que si siempre haces lo mismo seguirás teniendo los mismos resultados así que sería imposible que acciones de manera diferente y seas el mismo porque desde que tu mente accione y tu te visualizas en la persona que quieres ser ya cambiaste porque ya estás haciendo cosas diferentes.


      Bien para terminar solo recuerda tu pan de cada día, que es, visualizarte en quien quieres ser y   lo que quieres tener y ya siéndolo, si tu fin es ser un hombre o mujer exitoso(a) ya debes visualizar hasta el traje y el corte de pelo que tendrás en ese momento y que crees que si pasa el tiempo y no tienes ese traje y ni el corte de pelo que te visualizaste no lo, estás haciendo bien, recuerda todos los días y si un día te olvidas al día siguiente lo harás por la mañana y por la noche con mucha intensidad como el ejemplo de las vacaciones, ahora a visualizar.

    

  


  
    
      PLAN DE ACCION

    


     


    
      Muchos quedan paralizados por no tener definido su camino, que no te suceda que mucho análisis te de parálisis.

    


     

  



  

    

      



      ¿ESTAR SIEMPRE ENFOCADO?


      Tengo que hacer una confesión: estar siempre enfocado se ha convertido en un obstáculo para mí en los últimos meses, ¿a alguno de ustedes les ha pasado algo parecido?


      Los síntomas de la falta de foco para mí son claros:


      Mi productividad cotidiana decae. Aunque jamás han salido buenas cosas de trabajar simultáneamente en tres proyectos, la falta de foco me lleva a intentar hacer todo al mismo tiempo y mientras reviso Facebook, Twitter, Gmail, YouTube y WhatsApp. Disfruto menos de las tareas que realizo, y de mis días en general. Mientras hago cada tarea estoy ansioso o angustiado por otras cuatro que no estoy haciendo. Cuando termina el día o la semana siento “que se me fue”, y eso me apesadumbra y entristece. Se reduce mí una capacidad de escuchar activamente. Las personas somos una integridad: si mientras hago algo pienso en cuatro cosas más, lo mismo me pasará cuando hable con mi pareja o mis amigos. El multitasking afecta muchísimo las relaciones humanas: si no estoy enfocado en una conversación correctamente, mis relaciones empeoran y me pierdo de valiosos comentarios y aprendizajes.


      ¿POR QUÉ ESTOY DESENFOCADO?


      Me gustaría poder echar la culpa a algo fuera de mí por esa falta de foco.


      LA FALTA DE FOCO PROVIENE, SIEMPRE, DE UNA FALTA DE DECISIÓN SOBRE QUÉ ES IMPORTANTE.


      Es como si hubiera cuatro chicas (o chicos) coqueteando contigo, intentando captar tu atención. Vas a estar dividido cada momento hasta que te decidas por una. Tu mente no estará realmente presente, sino haciéndose preguntas: ¿Esta o la otra? ¿Qué estará haciendo ahora? ¿Y qué le diré a la tercera cuando la vea?


      Particularmente, nos desenfocamos porque no queremos afrontar las decisiones y emociones más difíciles: dejar ir algo, perseguir una oportunidad mientras rechazamos otras, afrontar una tarea compleja pero necesaria. Nos desenfocamos para mantenernos entretenidos, en nuestra área de comodidad. Nos queremos generar la sensación de estar en constante movimiento, cuando en realidad estamos quietos en un mismo punto, sin romper las barreras que nos mantienen allí.


      Habiendo identificado los síntomas y la causa de fondo, es hora de pasar a la acción.


      Uno de los momentos en que vemos los beneficios de enfocar nuestra mente en una tarea es en las reuniones con otras personas. También es uno de los momentos en que más fácil se nota si incumplimos.


      ¿CÓMO ESTAR SIEMPRE ENFOCADOS?


      Como me resulta fácil desenfocarme (zing!), intenté crear pautas concretas para seguir y mantenerme enfocado:


      Enfocarme en lo cotidiano. Cambié un poco mi ritual de cada mañana, y empecé a incluir una actividad hogareña para empezar el día. Por ejemplo, tender la cama u ordenar la cocina. Mientras las hago, me propuse estar en silencio y controlar el ritmo de mi respiración, ejercitando el resto de las pautas en esta lista. Ejercitar estar enfocado mientras hago algo hogareño me ayuda a generar el estado mental necesario para hacerlo cuando enfrento tareas emprendedoras más desafiantes. Decidir en qué enfocarme cada día. Luego de la tarea cotidiana, lo que sigue es un momento con papel, lápiz y el resultado de la organización semanal. Creo una lista diaria de tareas y la coloco en una hoja suelta en mi bolsillo o sobre el escritorio. Decido atacar un ítem de la lista a la vez, lo cual implica decidir cuáles deben ir primero. Empezar y terminar cada tarea. 


      Desde el momento en que tengo mi lista, no paso a ningún otra actividad hasta que no está terminada la anterior. Implica dejar no sólo lista la tarea, sino también ordenados y cerrados los programas, ventanas, objetos y archivos que utilicé para ella. Esto sirve como “ancla” mental para pasar a lo siguiente, y también mantiene el orden físico y digital sin esfuerzos. 


      Sólo está abierto aquello que se va a usar. Así los ambientes empezaron a reflejar el orden en mi mente. Tomar decisiones y acciones. La procrastinación es un síntoma claro de la falta de foco. Saltamos de tarea en tarea porque no estamos tomando decisiones en las anteriores. 


      Por eso decidí que cada e-mail que lea va a ser respondido en el momento o agendado para después. Si es una suscripción no el borro, sino que evalúo si me aporta valor o no. Si sí, creo un filtro y pienso en qué momento la leeré. Si no, me dé suscribo (adiós LAN, Aerolíneas, Amazon y compañía). Así disfruto las lecturas y las llevo a la acción. 


      Cuando leo un artículo lo hago de comienzo a final y no lo cierro hasta guardarlo, planificar acciones, reenviarlo o decidir qué no me sirve. Si me desenfoco, vuelvo a ver mi lista y la desarmo para hacer una cosa a la vez. Me ha pasado, a pesar de mis mejores esfuerzos, de encontrarme en YouTube viendo algún vídeo divertido cuando en mi lista leía “diseño de web” o “capítulo 4 del libro”. Cuando me descubro haciendo esto, freno y me pregunto: 


      ¿Qué estaba haciendo cuando me desenfoqué? ¿Por qué pasó? 


      Casi siempre la respuesta proviene que el ítem en mi lista era vago y había decisiones que tomar en la tarea. Así que en esos momentos convierto un ítem en una sublista, e incluyo allí como ítems las decisiones a tomar y qué hacer para cada una. Luego vuelvo a trabajar sin torturarme. 


      Desconectar y apagar el celular y la computadora. 


      Decidí utilizar un dispositivo electrónico por vez. Así, cuando me siento a utilizar la computadora el celular está desconectado de WiFi y 3G, incluso si es un día completo. Dejo conectada la red celular por emergencias y llamadas directas. Si deseo utilizar el celular, asigno un momento para conectarlo y ver todas las conversaciones y eventos allí, uno por uno. Eso implica contestar, decidir que no corresponde o agendar una actividad. Para estar enfocado siempre es necesario no estar con el celular como una tarea paralela constante. Es necesario, también, estar enfocados cuando contestamos a los mensajes que llegaron por allí. Lo mismo con la PC: al terminar de usarla la apago y la cierro. 


      Tomar consciencia de las interrupciones y cambios de tareas. Me resulta fácil distraerme (de hecho, me distraje varias veces mientras escribía este post), y hay veces en que esas interrupciones no pueden eliminarse. No puedo pedirle a Lu que no me hable en todo el día, o a Santi y Guarda que no me llamen por celular cuando me necesiten para una decisión. Si puedo, en cambio, aprender a no posponer las distracciones. Cuando suceden, simplemente respiro por un segundo, me decido a estar presente para la otra persona hasta completar la conversación -con lo que surja de ella- y luego vuelvo a la actividad anterior. Incluso si la interrupción fue innecesaria, me aboco a resolverla y conversar para acordar mejores pautas de trabajo a futuro. 


      Aceptar que para estar siempre enfocado hay que decir que no. Cada uno de estos puntos implica, claramente, dejar de hacer cosas a la par. Abrir Facebook una vez por día -o una vez cada dos días- implica que habrá personas que me escriban un correo y no reciban una respuesta inmediata. Por eso me resulta incómodo no hacerlo. Desconectar el celular implica lo mismo. Cuando ponga toda mi atención en escribir el libro durante una mañana implica que no estoy desarrollando otro producto. Si aceptamos que diremos que no a cosas, se abre la puerta a decidir a cuáles. Si intentemos hacer todo, sin aceptar que no es posible, terminaremos diciendo que no de forma azarosa, descortés y sin beneficios reales. Una de las mejores tareas hogareñas para ejercitar hacer una cosa a la vez es cocinar (aquí unas empanadas + limonada que hice el viernes a la noche) :)


      UN RETO: ESTAR LA MAYOR PARTE DEL TIEMPO ENFOCADOS.


      El hábito de hacer una cosa por vez resulta extremadamente simple y pequeño, pero puede cambiar la forma en que vives tú día a día. Desde que me propuse esta regla he sentido que los días son más largos, agradables y productivos. Siento menos caos, y eso lleva a resultados concretos.


      Esto no implica que haya sido un robot ejecutando a la perfección. Me resulta fácil distraerme, y las ventanas del navegador están a sólo una “f” de distancia de estar conectado en Facebook y viendo vídeos en YouTube. Es un esfuerzo cotidiano, y para estar en el momento y ser “unitasking” debemos empezar por aceptar que las distracciones son parte de nuestra vida. Cuando lo hacemos, dejamos de renegar de ellas (o nosotros) y podemos reírnos, volver a lo que estábamos haciendo y disfrutar. Podemos percibir cómo está la temperatura en el cuarto, las sensaciones de lo que estamos haciendo o nuestras emociones en el momento.


      Al decidir que una tarea es la más importante, nos enfocamos y la vivimos. Cuando lo hacemos, empezamos a ver resultados internos y externos.


      ASÍ QUE ME GUSTARÍA PROPONER QUE ESTA SEMANA HAGAN EL INTENTO DE ESTAR SIEMPRE ENFOCADOS. NO COMO ROBOTS, SINO COMO PERSONAS QUE NECESITAMOS TOMAR DECISIONES. SIN SUFRIRLO, PERO AFRONTANDO EL RETO.


    


  



  
    
      



      CAPITALIZAR - COMO CAPITALIZAR SIN DINERO

    


     


    
      La primera vez que escuche esas palabras mis paradigmas respondieron desde lo más profundo de mi ser y retumbando en mi cabeza decían imposible¡¡¡¡ se necesita mucho dinero para capitalizar o ser un mafioso, de donde sacaría el dinero, ilícitamente seguro. Juzgaba y criticaba no me daba cuenta que así solo logre cerrar mi mente y lo que debía hacer es abrir mi mente a nuevos conocimientos, me costó tiempo entender que si esa frase llego a mi es porque yo lo estaba buscando inconsciente mente y que tenía que tomar acción y creer en ello para despedirme de mi jefe y dar el gran salto, ya no más ser empleado y si solo si empresario así que  tome acción (primer paso) y pacientemente escuche lo que significa CAPITALIZAR SIN DINERO al menos no mi dinero, debe ser dinero de otros como el banco por ejemplo creo realmente que los grandes inversionistas y millonarios utilizan el dinero del banco principalmente para crear los negocios que ellos se les antoje así que yo también quería de eso y lo quería ya por que había perdido mucho tiempo estudiando y trabajando, con eso no digo que no trabajen o estudien, la educación es importante pero debes enfocarte y decidir qué tipo de educación te dará frutos.


      Leí por ahí que Para llegar a las 1000 millas solo necesitas dar el primer paso


      Has lo que sea necesario para tener resultados diferentes recuerda que las escusas abundan y nada te cuesta soñar, te recomiendo hacer una ayuda memoria un cuadro con todas las cosas que quieres lograr, tener o ser aquí dos años, usa imágenes el cerebro retiene y procesa las imágenes te ayudara con tu propósito.


      Define qué negocio te gustaría emprender y define un monto con el cual estarías apto para empezar el negocio de tus sueños recuerda ahorrar o guardar el dinero que ganes, hasta que tengas lo suficiente para invertir en un negocio más grande, recuerda que es un proceso de poco a poco pero si das el gran salto también está bien creo yo depende de la persona de su perseverancia de su fuerza de voluntad 


      No gastarte el dinero en cosas personales ese dinero es para tu negocio para que siga creciendo y así tener  otros negocio cada vez más grande, si te resulta difícil y piensas wau así me hare viejo cuanto tiempo me tomara esto pues si empiezas hoy y eres perseverante y apasionado en lo que haces te aseguro que máximo demoraras 2 años en dos años serás millonario y si piensan que dos años es mucho y mucho trabajo que hacer pues te cuento que igual pasara el tiempo y es mejor empezar ahora y ver que logras aquí dos años o esperar que pásenlos dos años y no has empezado nada de igual manera te harás video que mejor ser un viejo millonario.


      No gaste tu dinero negado en gastos personales noooo no pagar las cuentas, celular, luz, agua, ropa comida, viajes etc. si gasta tu dinero eso no es capitalizar eso es sobrevivir y así no llegaras a nada no evolucionaras, así que ya sabes dinero ganado dinero ahorrado hasta que juntes lo suficiente para invertirlo en un negocio que te permita seguir capitalizando y así si es que tú lo eliges.


      Después de definir la cantidad del capital que necesitas has una lista de las cosas tangibles que tienes en tu casa empieza por tu casa si tu casa es un activo y es hora de capitalizarlo así como otras cosas de tu casa como electrodomésticos, muebles, ropas, etc. cosas que  no uses por más de 6 meses ya que son cosas que pasaran de moda se envejecerán y es preferible que te den dinero a que te ocupen un lugar en casa haciéndose viejos.


      Ejemplo capitalizar con tu casa alquila cuarto te darán un ingreso mensual sin que hagas nada en este caso te apalancas de tu casa, recomendación has un buen contrato con el inquilino asesórate, se positivo si haces un buen contrato el mito de que te la quiten se desvanecerá, para todo lo que hagas enfócate siempre observa ponte alerta, puedes alquilar tu casa a turistas que llegan a tu país por días digamos 50 dólares diarios máximo por 4 días, es rentable, y aquí no olvides ahorrar o guardar ese dinero, olvídate que existe ese dinero hasta juntar lo que necesitas, si tienes jardín lo puedes alquilar, puedes hacer fiestas y cobrar por la entrada, hay muchas maneras encuéntralas, vende los electrodomésticos verifica cuanto esta por internet y véndala a un precio no alto no bajo, la televisión puedes alquilarla, también sería un buen ingreso, vende tu ropa que no uses, la venta lo haces por internet o existen mercados o ferias de pulgas donde puedes llevar tus cosas por un día para venderlas, el costo por día esta desde 7 dólares a 33 dobles el día, puedes vender 250 dólares en cosas que no usas.


      Has una lista de intangibles habilidades y conocimientos (tercer paso) estos son adquiridos a lo largo de tu vida, conocimientos académicos o artísticos. Puedes cobrar por hacerle la tarea a tus compañeros, enseñar cierto curso matemática, ingles…, baile la hora 2 dólares, cuidar niños consigues 5 niños que cuidar cada uno 23 dólares consigues una niñera le pagas 23 dólares por cuidar 5 niños, sin esfuerzo te ganaste 90 dólares diarios, si estudias algún curso o si llevaste a un taller estas apto para transmitir tus conocimientos sea en seminarios, charlas o un libro solo pide apoyo asesoría averigua como y hazlo recuerda da el primer paso. Te gusta la repostería haces dulces en casa y los vendes por internet no es mucho la inversión y si mucha la ganancia, para los profesionales consultorías son buenas opciones, venta de rifas ideas 3 premios haces la rifa repartes y dinero. 


      Para los tímidos las ventas los puedes realizar por internet, después de una semana de capitalizar tangibles e intangibles inviertes la ganancia puedes comprar por internet ejemplo cosas de chica importarla a bajo precio y venderlas a mayor precio solo debes encontrar un nicho de negocio no electrodoméstico, puedes empezar por adornos, ropa, analiza que es lo que más compran para este punto y capital va en aumento puedes ver la posibilidad de invertir en tu desarrollo personal fijarte un negocio que te servirá como catapulta a uno más grande puede ser bienes raíces que te da buen ingreso después de una venta de propiedad o  la modalidad de remodelar, también puedes seguir dando cursos, talleres, asesoramientos, consultorías, empezar un negocio el que fueres mejor si es uno que te apasiona, busca un ejemplo a seguir alguien  quien imitar para lograr lo que el logro o más de lo que el logro.


      Has una lista de todo lo que tienes para vender todo se trata de vender y decide a dar el primer paso.


      


      

    

  


  
    
      CREAR

    


     


    
      Pese a la búsqueda constante del empleo soñado, el empleado o dependiente se encuentra en una encrucijada al momento de decidir a qué negocio podría dedicarse pues existe una deficiente gestión financiera y/o empresarial; Es sabido también que los negocios  influyen de manera positiva en la vida de los emprendedores logrando obtener un crecimiento sustentable. Pero a pesar de ello estas mismas características siguen siendo una limitante para muchos de los dependientes que desean realizar inversiones cada vez mayores y poder abarcar el mercado empresarial, sumándose a ello los escasos conocimientos de los gestores de los negocios para poder obtener un sólido desarrollo.


      
         

      


      El emprendimiento tiene un impacto positivo en la vida de aquellos que se atreven a dar el paso más importante para tener una mejor calidad de vida, aquellos que no están dispuestos a esperar más tiempo para cumplir sus sueños , aquellos pocos que dan el gran salto, es así que la inversión en un proyecto independiente provoca que los volúmenes de ventas, la capacidad de compra y nivel de gasto en el hogar  se incremente, lo que ocasiona mayor dinamización del mercado en el sector y por ende se elevan sus niveles de ingresos.

    


     


    
      Así mismo se determina que también hay un impacto positivo en el desarrollo social pues hay evidencias de que los emprendedores han mejorado su calidad de vida con las utilidades de sus negocios, ya que invierten en el bienestar de sus familias como ocio, recreación, vestido, salud, educación, mejoramiento de vivienda, destacando entre ellos mejoramiento de vivienda; así mismo los emprendedores tienen una buena cultura de ahorro para situaciones no previstas y por último se conoce que hay un impacto positivo a nivel de posicionamiento de los emprendedores; pues una gran mayoría manifiestan que sus negocios ahora son más conocidos y tienen más clientes que cuando iniciaron, se sienten más integrados en su comunidad desde la apertura de sus negocios, como también en que sus ideas  de negocio cubrieron las necesidades de la comunidad donde atendieron; y es aquí donde quiero recalcar la importancia de cubrir las necesidades en este caso de tus clientes porque ellos son el eje de ese engranaje al cual te vas a dirigir; Crear productos o servicios que vayan acorde a sus intereses y necesidades esto sin dejar de lado tus habilidades y destrezas en la cual desarrollas toda tu pasión. 

    


     


    
      Se observó que los emprendedores se sienten muy capaces, motivados y preparados para afrontar el futuro, que estando en su zona de confort, así mismo consideran que su negocio tiene mayor oportunidad para crecer frente a los que no lo tienen, se ven a futuro como un empresarios prósperos y exitosos con mejores condiciones para invertir en su negocio y otros negocios todo ello concluye a que sí hay un impacto positivo en la capacidad de empoderamiento de los emprendedores. Si hablamos de culpabilidad, la mayoría de los emprendedores consideran que los su negocio les ayudó a conseguir su empleo actual, también están de acuerdo en que los negocios son una herramienta para combatir el desempleo.

    


     


    
      Para esto se propone que se debe ejecutar programas de capacitación empresarial a los empleados u dependientes quienes presentan mayores limitaciones en el manejo de un negocio, estas deben ser respaldadas tanto por el sector público como el privado, representadas localmente por las municipalidades y por las entidades financieras privadas para educar y sensibilizar al empleado u dependiente en  cuanto a temas de gestión empresarial tales como: formalización, atención al cliente, abastecimiento y distribución, calidad, seguridad laboral, gestión financiera y las nuevas tendencias en los negocios. Para tratar de contribuir con el mejor desarrollo de estaos nuevos negocios, así mismo se debe prestar mayor interés a ideas innovadoras. Informar sobre los diferentes tipos de financiamiento que existen dando prioridad a los empleados jóvenes, explicarles que a medida que vayan creciendo se abrirán nuevas opciones de financiamiento y puedan elegir el correcto en el momento que realmente sea útil; para ello es necesario que los dependientes no mezclen sus ingresos y gastos, reinviertan sus ganancias en el mismo, ya que ello permitirá que el negocio pueda prosperar en el largo plazo. 

    


     


    
      Proponer a las entidades financieras realizar un seguimiento al financiamiento que se le otorgue al nuevo emprendedor, con el fin de asegurar el real destino del mismo en la actividad del negocio y así lograr resultados positivos tanto para el emprendedor como para la entidad financiera lo que significa: Generar rentabilidad en el negocio- realizar pago a tiempo del crédito (menos morosidad). Así mismo  asesorar al empleado u dependiente en cuanto a gestión del negocio, aportando no sólo el financiamiento requerido sino también sus conocimientos y experiencias para contribuir con el logro de las metas del emprendedor.

    


     


    
      Por su parte se deben flexibilizar las garantías aquellos empleados que muestren proyectos viables, sustentables con la finalidad de buscar el fortalecimiento de sus unidades económicas, en especial de los jóvenes,  que no cuentan con capacidad de presentar garantías personales pero tienen un gran potencial para desarrollarse, buscando a largo plazo que tiendan a crecer.

    


     


    
      Tomar en cuenta la rentabilidad del negocio, experiencia en el giro, referencias personales, comerciales y financieras independientemente de la edad, ya que este financiamiento estará dirigido a los negocios de los nuevos emprendedores.

    


     


    
      Ejecutar programas de capacitación al personal de las entidades financieras poniendo énfasis aquellos que tienen contacto directo con el empleado u dependiente tales como asesores de negocios, módulo de atención al cliente, representantes de banca, en cuanto a tipos de créditos.

    


     


    
      Orientar eficientemente  los requerimientos de los emprendedores de acuerdo a sus necesidades, manteniendo una comunicación adecuada con él.

    


     


    
      Aceptar las cancelaciones anticipadas en cualquier modalidad de los emprendedores cuando lo requieran, a fin de evitar multas y sanciones por parte de los entes reguladores como INDECOPI (Instituto Nacional de Defensa de la Competencia y de la Protección de la Propiedad Intelectual), así como evitar problemas de morosidad el cual perjudique el desarrollo del nuevo negocio del emprendedor. 

    


     

  


  
    
      EXPANDE

    


     


    
      NUNCA PIENSES EN UN MERCADO LOCAL, PIENSA TU IDEA Y NEGOCIO COMO UN NEGOCIO DE TALLA MUNDIAL.

    

  


  
    
      



      SISTEMA  EMPRENDEDOR

    


     


    
      Deseas iniciar un negocio en internet y no sabes por dónde empezar ya.


      Tienes un negocio online, pero quiere hacerlo crecer y llevarlo al siguiente nivel de ventas. Piensas y te dicen que eres muy viejo y joven para iniciar un  negocio por internet. Crees que para ser un emprendedor  online tienes  que ser un experto diseño en páginas web, internet marketing y email Marketing, estas equivocado.

    


     


    
      Encuesta yo Emprendedor 2015   que se desarrolló en las ciudades de Arequipa, Lima, Huancayo y Trujillo, el 41 por ciento de los jóvenes se frustran porque no tiene la menor idea de cómo es un sistema emprendedor 


      Estudiar cada curso para que tu emprendimiento tenga valor y presencia 


      A veces es frustrante y agotador. Hay mucha información sobre sistema emprendedores y mecanismos que, ayude ver un canal viable según tu producto y servicio. Andrea ex colaboradora de un estudio contable por los años 2005, la palabra Estrés llegó a ella  trabajo duro porque  tenía  que hacer varios roles 2 años después, empezó con dolores de cabeza, consultó a su doctor de cabecera porque tanto dolor  y mareos. Su pronóstico era tan delicado que tomó vacaciones por 1 mes. Viajo al Norte su recuperación  fue tan rápido que enseguida se dio cuenta que era el trabajo, la  presión del mes y las responsabilidades  de  llevar a  un ritmo acelerado. Se dio cuenta que tener un sistema le sería más beneficioso para ella y sus colaboradores.

    


     


     


    
      Oye tu, emprendedor y deseas avanzar con tu proyecto o idea y no sabes como


      Te sugiero estos 5 sistemas que serán de gran ayuda y crecimiento laboral


      
        	Programa Financiero

      


      Conjunto de medidas de política económica coordinadas, principal- mente 


      Sectores monetarios, fiscales y de balanza de pagos, dirigidos a alcanzar ciertas metas económicas.  Si tienes un negocio y no tienes capital una buena opción es el crédito bancario y ser buenos pagadores.

    


     


    
      
        	  Programa de  Marketing 

      

    


     


    
      Su aplicación da lugar a diversas técnicas y estrategias, provenientes originariamente diversos rubros a un área de marketing efectuada 


      Este grupo es conocido como la mezcla de marketing, o lograr el éxito en el objetivo general de ventas, de acuerdo con los lineamientos generales propuestos en el programa de marketing.

    


     


    
      
        	La campaña publicitaria 

      

    


     


    
      Plan de publicidad para una serie de anuncios diferentes, pero relacionados, que aparecen en diversos medios durante un periodo específico.


      La campaña está diseñada en forma estratégica para lograr un objetivo. Se trata de un plan a corto plazo que, por lo general, funciona durante un año o menos. Un plan de campaña se resume la situación en el mercado, tácticas para las áreas primarias de creatividad y medios, así como otras áreas de comunicación de mercadotecnia de promoción de ventas


      
         

      


      
        	 Página web 

      


      Páginas web “low cost” múltiples características que tiene una página web  


      Se encuentra información textual y también con material de tipo audiovisual, está dotada de un diseño atractivo, está optimizada y ejerce como la tarjeta de presentación de una empresa, una persona o un profesional concreto.

    


     


    
      
        	Blogs 

      


      Es un sitio web con formato de bitácora o diario personal. Los contenidos suelen actualizarse de manera frecuente y exhibirse en orden cronológico. Los 

    


     


    
      
        	El email marketing (emailing o e-mailing) 

      

    


     


    
      Envío masivo de correos electrónicos a un conjunto de contactos. 


      El envío de una campaña de email marketing es a la vez un acto de comunicación online y marketing directo.

    


     


    
      
        	Capacitación del Producto o servicio 

      

    


     


    
      Temas básicos y más importante del Marketing, especialmente desarrollado para profesionales del área de informática, desarrollo de nuevas tecnologías, sistemas de información, El mismo le será útil para conocer las herramientas de la comercialización de productos y servicios, como llegar a los clientes, fidelizarlos y captar nuevos clientes un mercado altamente 


      Si no tienes un sistema como emprendedor es como si tuvieras un barco sin capitán y sin rumbo.


      Todo emprendedor debe saber cuál es su horizonte y su meta ya sea corto o largo plazo. Su éxito dependerá de sus programas de sistema según su negocio.


      Escucho y observo como emprendedores son líderes y millonarios.

    


     


    
       ¿Tú sabes Cómo llega a eso?


      Los detalles son importantes en tu crecimiento como emprendedor, pero si no sabes cómo hacer o por dónde empezar. Busca personas que ya pasaron ese proceso, imita y mejora cada punto.

    


     


     

  


  
    
      



      DUPLICACIÓN

    


     


    
      No conozco a nadie que cuando comprende el enorme potencial que supone el Poder de la Duplicación se quede indiferente. Lo cierto es que este concepto debería sernos más familiar, pero parece ser que durante años hemos estado ciegos ante lo que nos puede ofrecer este concepto en nuestra vida y en nuestros negocios.


      Lo cierto es que tras leer a muchos de los hombres más experimentados en los negocios y que han llegado a construir grandes fortunas, parece que todos admiten que uno de los negocios más importantes radica en su base, en la construcción de grandes redes de distribución, pues es aquí donde este concepto adquiere su máxima potencialidad.

    


     


    
      El Poder de la Duplicación no es un simple concepto numérico.


      ¿Pero de qué concepto matemático estamos hablando?


      Lo hemos aprendido en la escuela cuando éramos niños, pero como muchas otras cosas que aprendimos, no se nos enseñó cómo aplicarlo en la vida real. Y es que el concepto en sí es francamente sencillo. Aprendimos a sumar, restar, multiplicar, dividir, incluso a hacer fracciones… y estas funciones las asimilamos bien porque entendíamos perfectamente para que nos servían. Otras como la trigonometría, los logaritmos, derivadas, integrales… llegamos a aceptarlas como algo aplicable para aquellos que tuviesen una formación universitaria y necesitasen utilizar estas operaciones para desempeñar sus trabajos.


      Pero olvidamos una operación muy sencilla, una operación que si bien en sus fórmulas más sencillas es comprensible, para nuestra mente se hacía difícil de abarcar debido a que estas operaciones podrían abarcar números de enorme magnitud.


      Y es que me refiero a los números exponenciales, y me gustaría poner un ejemplo sencillo y ameno para que entiendas realmente el gran Poder de la Duplicación.


      La primera vez que me lo explicaron lo hicieron a modo de juego y no me di cuenta de lo que podía abarcar este concepto.


      Imaginar que alguien nos propone hacer un trabajo durante un mes y que durante ese mes se nos pague todos los días la cantidad de $1000, Sería magnífico llegar a final de mes con la grandiosa cantidad de $30.000 ¿Cierto? Supongo que para cualquiera sería muy difícil rechazar este ofrecimiento.


      Es algo que podemos entender muy bien y muy fácilmente pues esta forma de pago es la de un salario lineal.


      Pero… ¿y si ese salario fuese de forma exponencial?


      Imaginemos el primer día nos ofrecen cobrar sólo la cantidad de $0,01 Y esa cantidad se multiplicaría por sí misma al día siguiente, por lo que el segundo día cobraríamos $0,02, el tercer día multiplicaríamos esta última cantidad por sí misma para obtener $0,04, y así sucesivamente hasta completar el mes.


      La cuestión sería: en un primer momento ¿cuál de las dos formas de salario elegiríamos? La primera opción es realmente prometedora, y la segunda opción no parece en un principio prometer mucho. Pero para no alargar mucho esta intriga te dejaré que compares la siguiente tabla en donde podrás ver con todo detalle como día tras día se incrementaría el salario en las dos opciones.


      [image: Duplicacion]

    


     


    
      Como ves la segunda opción era mucho más prometedora, pero en la mayoría de nosotros, nuestra mente no estaba preparada para realizar los cálculos matemáticos, que aun sencillos si se tiene una calculadora en la mano, no nos imaginaríamos la enorme cantidad de dinero que podríamos haber ganado.


      Si nos hubiesen dicho que teníamos que elegir una de las dos opciones en 10 segundos, probablemente la mayoría de nosotros, habría ido a lo seguro y habría elegido la primera opción, no fuese que nos equivocásemos, ya que la primera cantidad era fácil de imaginar y muy atractiva. Pero realmente habríamos cometido un grave error. ¡Con la segunda opción nos habríamos jubilado de por vida y en solo un mes!

    


     


    
      Las personas más ricas del mundo, conocen esta verdad, y muchos de ellos precisamente hicieron sus grandes fortunas aplicando esta fórmula, que si bien, en este caso se ha aplicado a un salario, también podría aplicarse al mundo de la biología (todos sabemos cómo se multiplican las células, bacterias, virus), la física (reacciones en cadena de los átomos), la economía (a través de las cadenas de distribución que han hecho ricos a muchos) o a las personas (a través del marketing viral que tanto abunda en las redes sociales).

    


     


    
      Y este es el gran Poder de la Duplicación, que en su momento, las empresas fueron capaces de ver su gran potencial para crear redes de distribución a través de clientes que se convertían a su vez en pequeños o grandes empresarios. En el Network Marketing se aplica este concepto matemático a través de la recomendación de los productos que se venden, produciendo un crecimiento exponencial de la estructura de su organización, y formando así cadenas de distribución que superan a las cadenas de distribución tradicionales, abaratando los costos de la empresa y reinvirtiendo éstos en aquellos clientes que deciden convertirse en distribuidores de sus productos a través de sus planes de compensación.


      Podríamos poner numerosos ejemplos sobre la aplicación de este concepto matemático, y para ello te contare una historia altamente conocida y muy interesante: “La leyenda de tablero de ajedrez y los granos de trigo”.


      Hace mucho tiempo reinaba en la India un Rey. En una de las múltiples batallas que libró contra sus muchos enemigos sufrió una de las pérdidas más dolorosas: la muerte de su único hijo. A raíz de esta gran desgracia, el Rey pasaba los días taciturno y solitario en su palacio sumido en una profunda tristeza.


      La noticia de la infelicidad del Rey llegó a oídos de un gran sabio. Nuestro sabio fue hasta el palacio real y tras pedir audiencia, mostró al Rey y sus visires un extraño tablero lleno de unas curiosas figuras, asegurando que había inventado un nuevo juego para alegrar el corazón de su Rey. Este nuevo juego era el ajedrez.


      Después de explicarle las reglas el Rey jugó y jugó durante días y días logrando olvidar sus penas. El Rey agradecido por tan fantástico regalo quiso recompensar a su inventor y mandándolo llamar le dijo:


      •       Quiero recompensarte por tan ingenioso y divertido juego. Pide lo que desees y lo recibirás.


      El Sabio meditó durante un tiempo y contestó:


      •       Grande es vuestra generosidad soberano de todas las tierras, más solo os pido una cosa.


      •       Pide sin miedo. Tu deseo será satisfecho


      •       Solo os pido un grano de trigo por la primera casilla del tablero, dos para la segunda, cuatro para la tercera, ocho para la cuarta y así hasta la última casilla.


      •       Poco me pides, recibirás el saco de trigo al acabar el día.


      El Sabio se retiró y el Rey mandó a los visires que llenaran el saco con el trigo solicitado. Los visires se pusieron a realizar la tarea, pero pronto comprobaron que un solo saco no les llegaba. Alarmados fueron ante el Rey.


      •       Majestad perdonar la molestia.


      •       Espero que tengáis algo importante para molestar a vuestro soberano con tanta urgencia.


      •       Majestad en verdad lo es. Parece que en palacio no tenemos suficiente trigo para el Sabio.


      •       Está bien, ir al granero del reino si tan escasos estamos.


      •       Ese es el problema majestad, con el granero del reino no llegará.


      El Rey entre extrañado y alterado respondió:


      •       Pero que pidió ese hombre ¡coged el trigo de todo el reino! !La palabra de un Rey es ley!


      •       Lo sentimos majestad pero ni en todos los graneros del reino ni en los de todo el mundo habría suficiente trigo. Harían falta 18.446.744.073.709.551.615 granos de trigo.


      El Rey en ese momento se quedó helado sin saber que decir y comprendió la enorme sabiduría de nuestro Sabio. 


      


      

    

  


  
    
      



      TECNOLOGÍA

    


     


    
      En esta sección te compartiré como podemos hacer uso de la tecnología para impulsar tu emprendimiento, aumentar tus ventas, conseguir más clientes y potenciar tu marca personal o tu marca empresarial.


      Hoy en día podemos hacer uso de herramientas tales como Facebook, Google, Whatsapp, (si Whatsapp leíste bien), Amazon, Twitter, Instagram, etc. diferentes plataformas tecnológicas que nos van a ayudar a impulsar nuestro emprendimiento al siguiente nivel, como bien sabemos hoy en día la gran mayoría de personas por no decir absolutamente todas se encuentran por alguna razón u otra navegando por internet en momentos de ocio, momentos de relajo o simplemente para pasar el rato, aquí te voy a enseñar como apalancarte de ese momento en donde las personas están abiertas a recibir información para comenzar a prospectar que no es más que conseguir más clientes.


      Básicamente hablaremos de la plataforma numero 1 a nivel mundial y sé que estás pensando exactamente lo mismo que yo “Facebook”, y no me extrañaría que supieras que Facebook tiene la escalofriante suma de 1.5 millones de usuarios activos, no hay que ser adivinos para saber dónde comenzar a buscar personas hambrientas por nuestro producto o servicio.


      Seguramente te estarás preguntando y como consigo clientes en Facebook, te aterrara saber que Facebook te conoce más de lo que te conoces a ti mismo, solo por darte algún ejemplo Facebook conoce el día que naciste hasta cuantos hijos tienes, de que religión eres, cuál es tu equipo favorito, tu comida favorita, donde trabajas, si eres casado, soltero, viudo, divorciado, si tienes hijos menores de 5 años o hijos adolescentes, sabe también si terminaste el colegio, si iniciaste una carrera universitaria, si terminaste la carrera o la dejaste inconclusa, sabe que profesión tienes, si eres magister o doctor, sabe que puesto tienes en tu trabajo, sabe si tienes una nueva relación, de cuantos pisos es tu casa, sabe si te gusta a política o el deporte, sabe el modelo de auto que tienes incluso hasta el año de tu carro, sabe qué tipo de celular tienes, que tipo de laptop y hasta que sistema operativo usas, y lo más aterrador sabe que tipos de tarjetas de crédito tienes, muerta o muerto de miedo aún hay más sabe que cosas compras útiles de aseo, si compras cerveza o gaseosa, tus intereses y esto es solo por mostrarte algunas cosas que Facebook conoce de ti, me tomaría un capítulo entero solo para enumerarte todas las cosas que esta red social sabe acerca de las personas.


      Ahora te estarás preguntando como sabe todo eso de mí, cada comentario que haces, cada vez que le das me gusta a una foto, a un video, a una página, cada reacción que tienes con las publicaciones, cada vez que compartes absolutamente cualquier cosa hasta de donde te conectas o desde que computadora estas abriendo Facebook absolutamente TODO queda registrado, prácticamente están espiando de manera virtual a más de 1.5 millones de personas en todo el planeta.


      Déjame hacerte una pregunta y quiero que seas bien sincero conmigo ¿Te gustaría tener toda esta información de tus clientes? o mejor aún ¿Qué harías si supieras toda esta información de tus clientes?


      Cierto que diseñarías la mejor publicidad, diseñarías el mejor contenido, harías la mejor oferta, el mejor paquete, claro si ya sabes todo acerca de tu cliente puedes diseñar una publicidad totalmente personalizada y altamente efectiva, y lo mejor de todo, la mejor noticia de todas es que tú tienes esta información totalmente GRATUITA a tu disposición para que puedas usarla de la mejor manera y poder incrementar tus ventas, atraer más clientes potenciales hacia tu servicio y/o producto.


      No necesitas ser un experto en tecnología y lo puedes hacer desde tu perfil personal de Facebook, déjame mostrarte los pasos que tienes que seguir:


      
        	Ingresar a tu perfil personal de Facebook


        	Desplegar las opciones en la esquina superior derecha


        	Selecciona la opción de “Crear Anuncio”


        	Solamente sigue los pasos para crear tu campaña de publicidad.

      


      Puedes elegir varias categorías de acuerdo al tipo de publicidad que quieres lograr.


      Existen muchas maneras de poder realizar ventas a través de Facebook te voy a compartir 3 estrategias efectivas que podrás desarrollar y de esta manera conseguir más prospectos preguntando acerca de tu producto y/o servicio.


      Estrategia #1


      La estrategia número 1 es tener una página de seguidores, comúnmente conocida como una Fan page de esta manera podrás tener millones de personas siguiéndote pendientes de cualquier movimiento tuyo o de tu empresa.


      Cuál es la diferencia con un perfil personal, como su nombre lo dice tu perfil personal es para tus amigos y familiares además solo te permite tener hasta 5,000 amigos no más en cambio en una página de Facebook puedes tener millones de seguidores, además de que tu marca se verá mas profesional, incluso puedes segmentar tu página de Facebook para que se muestre solo a personas interesadas en tu producto o servicio de esta manera cada publicación que hagas se estará mostrando a clientes altamente potenciales en comprarte, personas buscando lo que tu ofreces sea cual sea el servicio y/o producto.


      Estrategia #2


      Esta estrategia yo la denomino “Publicidad Quema Ropa” consiste en realizar una publicación en tu página de Facebook indicando una oferta tentadora, y ordenando a las personas que hagan una acción específica, en la siguiente figura te muestro un ejemplo de una publicidad quema ropa.


      [image: ]En el siguiente ejemplo te muestro como esta persona realizo una publicidad indicando un beneficio y como las personas pueden obtener ese beneficio.


      También podrás observar que se le da instrucción a la persona para que pueda acceder al beneficio indicado en la parte de arriba.


      Y como podrás notar esta publicidad obtuvo 330 reacciones entre me gusta, me encanta, sorprendido, etc. fue compartido 18 veces esto quiere decir que no solo tus seguidores la vieron sino los amigos de tus seguidores, y por ultimo tiene 114 comentarios preguntando por tu servicio y/o producto.


      Te imaginas 114 personas pidiéndote más información acerca de lo que haces, de lo que vendes o de lo que ofreces, dime si esto es o no oro puro para tu emprendimiento.


      Entonces te invito a que hagas una publicidad quema ropa y obtendrás personas literalmente tirándote el dinero en la cara para comprarte lo que ofreces.

    


     


    
      Estrategia #3


      Siempre tienes que estar brindando información de valor, hoy en día la venta ya no se hace vendiendo sino se hace educando a los clientes, bajo ese concepto siempre tienes que estar educando a tus seguidores, a tus prospectos, de tal forma que quieran saber más de tu servicio y/o producto, por ejemplo, imaginemos que vendes licuadoras y estas todo el día ofreciendo licuadoras, estas siempre dando descuentos, bonos, etc. Las personas literalmente se van a aburrir de producto, sin embargo que tal si en vez de estar ofreciendo todo el día licuadoras porque no les enseñas a preparar un batido nutritivo para perder peso, o les enseñas a preparar una cremolada para verano, entiendes la diferencia y la perspectiva de la publicidad.


      Esto crea confianza y empatía con tus seguidores, entonces la próxima vez que ellos quieran tomar una cremolada compraran tu licuadora, tenlo por seguro.

    


     


    
      Por ultimo tenemos a google un gigante del internet, que tiene una plataforma llamada Google Adwords, de donde tú puedes a través de palabras claves crear publicidad y obtener clientes potenciales, porque no me vas a negar que cada vez que quieres buscar algo en internet lo primero que haces ir a “San Google”, cierto!


      Palabras claves es como las personas te pueden buscar, nuevamente regresando al ejemplo de licuadoras, si una persona escribe en google “licuadoras”, “comprar licuadoras”, “mejores licuadoras”, son algunos ejemplos de palabras que puedes usar para vender licuadoras, entonces cada vez que una persona escriba esas palabras o similares en google aparece tu anuncio, Poderoso cierto.


      De igual forma podemos usar Instagram, promoviendo fotos y pequeños videos de lo que hacemos.


      Lo importante es estar siempre conectado con nuestros clientes, hoy en día no hay excusas para no hacerlo, podemos conversar con una persona al otro lado del mundo en cuestión de segundos, y podemos hacer que nuestro negocio llegue a los cinco continentes, no es tan difícil hoy en día tener una empresa transnacional.

    

  


  
    
      DURADERO EN EL TIEMPO

    


     


    
      IMAGINA TU PROYECTO O NEGOCIO COMO UN SER VIVO QUE TIENE QUE DESARROLLARSE Y MANTENERSE EN EL TIEMPO.

    


     

  


  
    
      



      INNOVACIÓN

    


     


    
      La innovación es básicamente estar a la vanguardia de las cosas y ¡que es vanguardia?, para los que no saben lo que es la vanguardia, significa estar al frente de algo, conocer lo que el mundo necesita y enfrentarse a ello a través de la innovación. La innovación es tan sencilla como pasar de Iphone 5 a pasar a un Iphone 6, es pasar de un coche a gasolina a un eléctrico, y de igual forma es como pasar de dar un servicio de televisión pagada a un servicio que englobe la televisión pagada, internet y telefonía fija y móvil.


      Es decir que la innovación aplica para cualquier producto, servicio e incluso puede aplicarse en la innovación puesto que si una persona que antes era solo un diseñador de modas, puede innovarse y crear de tal manera una nueva categoría de trabajo en la cual, esa persona es la pionera de un nuevo estilo, de un nuevo enfoque, y se preguntarán para que tanto alboroto, ahora el diseñador ha abierto una categoría en la cual es 


      •       El pionero en su área 


      •       El único en saber cómo se hacen las cosas


      •       Conoce más a profundidad su nicho de mercado


      Una vez concluido el ejemplo de la innovación y además de los beneficios que puede brindar a la persona que lo ponga en práctica, es bueno hablar de algunos casos de carácter mundial e histórico que han marcado el éxito o fracaso de las empresas, algunas de ellas han quebrado por eso mismo. La falta de innovación en sus productos o servicios o profesiones es decisiva y determinante.


      Hablemos de una de las empresas que un día fueron líder en la industria fotográfica, Kodak, quien no recuerda la cámara de rollo con la que se tenía como máximo 32 fotografías por rollo y que además de ello había que tener mucha precisión a  la hora de tomar las fotos puesto que si se llegaba a mover alguien que iba a ser fotografiado o por alguna razón el fotógrafo se movía, esa foto quedaba mal y quedaba así para siempre. Es verdad Kodak vivía en un monopolio en el cual a pesar de estos inconvenientes con su producto llegaron a millones de personas en todo el mundo pero el avance de la tecnología es también un motor importante en el tema de la innovación porque hace cambios radicales a lo que ya estaba instaurado y muchas de las veces lo desecha. Volviendo a nuestro ejemplo, llegaron las cámaras digitales con opción de ver las fotos que se han tomado, eliminar las que tal vez salieron mal y tomar una cantidad enormemente de fotos mayor que las de rollo ya que usan tarjetas de memorias para almacenar las fotos y ojo, la innovación también abre espacio a productos que complementan al producto estrella para que logre satisfacerlas necesidades del mundo actual. 


      Los reproductores portátiles de cassetes Walkman fueron para Sony, en su debido momento, el boom de la tecnología y de los aparatos electrónicos, pero luego apareció el CD Player portátil que dejó de lado la hegemonía que solo los Walkman de Sony tenían.


      En los servicios se muestra de igual manera el tema de la innovación. El alojamiento por ejemplo. Desde que los seres humanos comenzaron a trasladarse a otros lugares que no eran de su residencia, los servicios en torno al alojamiento comenzaron a tener un nuevo concepto y este concepto buscaba satisfacer las necesidades que presentaban los viajeros. El camino de solo ofrecer un cama para dormir a ofrecer una suite con al menos 4 estilos diferentes, es un claro ejemplo de innovación.


      Para culminar esta ronda de ejemplos, vamos a hablar sobre la innovación en las profesiones. Antes un maestro de primaria se dedicaba a enseñar a los niños con un solo método, a ponerse en contacto con padres de familia por teléfono, pero ahora los docentes se ven envueltos en un mundo que ha comenzado a dar importancia a los métodos de la enseñanza y no más bien a profesar uno solo y además los ha empujado a ser partícipes de las nuevas tecnologías que incluso les permite tener un contacto con el padre de familia mucho mas rápido y certero.


      La innovación es un arma tan poderosa que si una persona no logra manejarla, está condenado al fracaso.


      Ahora se puede concluir que en todos los casos, la innovación está ahí para cumplir las necesidades emergentes que las personas tienen y empujar a los creadores, a los que brindan los servicios o los profesionales a que logren satisfacer a esas personas que lo necesitan.


      Hay que mencionar que la innovación no solo se encuentra en la tecnología porque si se recuerda el tema del alojamiento, el hecho de pasar de ofrecer camas a ofrecer hospedaje y alimentación, no recurre a grandes adelantos tecnológicos sino que se debe observar y analizar as necesidades de los consumidores. El tema de la innovación es detectar mejoras continuas y no estancarse en sistemas obsoletos o que ya no son de ayuda para la gente


      La innovación se encuentra en la crisis y es ahí donde todo el mundo conoce de lo que es capaz de hacer para poder subsistir.

    


     

  


  
    
      



      DIVERSIFICAR


      Diversificar en los negocios puede ser una buena idea, ya que permite asegurarse una parte de los beneficios en caso de que salga algo mal, pero también impide centrarse en un mismo negocio y dar lo máximo de sí en él.


      Actualmente, diversificar en un negocio creado puede ser una buena idea, ya que de ello se pueden obtener nuevas fuentes de ingresos complementarias. Para ello, puede ser interesante introducir nuevos productos, añadir servicios complementarios, entrar en otros mercados e incluso atreverse con otros sectores (relacionados o no). La decisión depende de cada negocio.


      También se puede diversificar antes de iniciar cualquier negocio, aumentando así las posibilidades de que alguna de las ideas salga bien y obtener beneficios con ello. Muchos emprendedores se lo plantean como único modo de iniciar sus negocios y otros simplemente por innovar y aportar valor añadido, o para introducirse en diversos sectores que consideran rentables.


      Lo ideal es intentar complementar el negocio con nuevas líneas de negocio similares, aunque también hay quien prefiere arriesgar más e introducirse en negocios no relacionados para no invertir todo en el mismo sector. Lo que buscan las empresas, en todo caso, es aumentar sus líneas de acción, incrementar sus beneficios e incluso crecer.


      ¿Cómo diversificar correctamente?


      •                    Estudiar la estrategia


      •                    Analizar la inversión que se requiere


      •                    Ver el presupuesto existente para ello


      •                    Conocer los beneficios y riesgos de la diversificación


      •                    Elaborar un plan de acción


      •                    Implicar a todas las partes


      •                    Valorar los resultados y ver en qué se puede mejorar


      •                    Si no funciona, estudiar si merece la pena volver a lo de antes

    


     


    
      Lo ideal es diversificar cuando el negocio va bien porque se puede estudiar mucho mejor lo que se debe hacer, se toman mejores decisiones, se tiene más dinero para invertir y hay mayores probabilidades de crecimiento de beneficios con la diversificación.


      Diversificando se siguen obteniendo ingresos si uno de los negocios va mal mientras se incrementan los beneficios cuando todos los negocios van bien, aunque también requiere más trabajo. Es menos probable que falle todo. Hacerlo o no es algo que depende de cada cual y del negocio (o negocios) que se quiere iniciar, siendo ideal para pequeños nichos o micronichos y siendo inconveniente cuando se quieren centrar todos los esfuerzos en un negocio principal.


      Ofrecer productos nuevos supone un importante esfuerzo, tanto económico como de trabajo, pero puede reportar grandes beneficios. Expandir el negocio puede ser una forma de propiciar el crecimiento, pero también de protegerse ante posibles crisis en algunos sectores (estas pueden afectar más a las empresas cuyo éxito depende únicamente de un producto). 


      Lo cierto es que resulta difícil definir el momento más adecuado para llevar a cabo un plan de este tipo. Por ello, los expertos recomiendan realizar una adecuada planificación de este proceso que se puede desarrollar de varias formas. La empresa puede comercializar un producto o servicio nuevo para sus clientes relacionado con su negocio habitual o apostar por buscar nuevos compradores y usuarios en un ámbito totalmente distinto. Esta segunda solución es más costosa y complicada, pero también ayudará a diversificar más los riesgos que asume la compañía.


      Sin embargo, pese a las ventajas de la diversificación, conviene no descuidar algunos aspectos. Por ejemplo, es recomendable no perder la perspectiva de la empresa: son muchas las que empiezan a divagar entre diferentes estrategias y no encuentran un rumbo fijo, un área por la que apostar de forma clara aunque se cultiven también otras en paralelo. Tampoco hay que pensar que la entrada en nuevos mercados será la solución automática para los problemas de una organización, puesto que son muchos los recursos que hay que dedicar y las cuentas podrían acabar todavía más dañadas.


      Aunque diversificar puede ser para un negocio casi tan peligroso como no evolucionar, se ha convertido en un proceso prácticamente obligatorio en las empresas para evitar estancarse y quedarse atrás.


      Conviene buscar fórmulas para diversificar un negocio en los buenos momentos cuando éste da resultados positivos y beneficios. En época de bonanza, se toman decisiones de una forma más reflexiva y meditada que cuando las cosas en el negocio no van bien.


      Además, cuando tu negocio da beneficios cuentas con más margen para hacer nuevas inversiones. Cuando el negocio va mal conviene apostar por el ahorro.


      Conviene buscar líneas de negocio que tengan alguna conexión con la que la empresa tiene actualmente. La diversificación en los negocios tienen que tener un equilibrio porque abarcar mucho puede suponer el punto de fracaso de una empresa. Por otra parte, siempre conviene hacer balance. Si una línea de negocio no funciona, puede ser el momento de cerrar esa etapa y potenciar las otras vías.


      Es imposible diversificar un negocio sin asumir riesgos porque los riesgos forman parte de la vida de un emprendedor. Pero si dedicas un tiempo a la elaboración de un plan de acción, entonces, asumes la actitud adecuada.

    


     

  


  
    
      



      REINVENTARSE


      Frases como:


      “Lo único que no cambia, es el cambio”


      “Si no creces, DE-CRECES”


      “Quien se ha llevado mi queso” (título también de un libro) etc.


      Siempre me han hecho pensar en la importancia de REINVENTARSE constantemente. 


      Talvez escuchaste de Kodak, claro que si, en la década de los 90 todo el mundo tenía una cámara o una película  para fotografías kodak, pero lo increíble es que hoy en día están fuera del mercado tanto de cámaras y películas, la razón fue las CAMARAS DIGITALES, pero eso no es lo asombroso, la historia dice que fueron ellos los que inventaron las cámaras digitales, peor se reusaron a fabricarlos masivamente, ya que no quisieron sacar del mercado un producto que tanto tiempo les había costado posicionar, al final otras empresas sacaron provecho del invento e hicieron billones de dólares, kodak en cambio quebró y hoy en día es solo un recuerdo de un imperio.


      Que paso, simple se reusaron a REINVENTARSE.


      Un emprendedor imparable no tiene apegos y siempre está revisando la evolución del mercado, el mundo hoy en día pareciera que se mueve aún más rápido, las tendencias, las modas, los milenians etc., impulsados por un mundo cada vez más globalizado hace que los cambios en el mercado sean cada vez más radicales.


      Una buena idea hoy no necesariamente tiene que seguir siéndolo mañana, más aun si ya sacaste provecho de la idea original.


      La clave de todo esto es que siempre estés atento a donde se mueve el mercado y ser suficientemente flexible para poder cambiar sin ningún tipo de apegos o egos.


      Aquí te doy unos consejos que te podrían ayudar a mantener tus ideas y negocios frescos.


      1.- forma un mastermid. Los mastermind son reuniones periódicas con otros emprendedores, puedes tener  una reunión mensual o quincenal, si no sabes donde existe uno, pues ahí tienes una idea innovadora que podrías sacar a luz.


      2.- has encuestas a tus clientes. Mantener una base de datos de tus clientes es clave, busca tener sus números y sus mails, talvez tengas que hacer promociones o concursos para que ellos te den sus datos pero te garantizo que el tenerlos te dará multiplicado por 10 lo que invertiste para tenerlos. Así  podrás hacer encuestas periódicas de tus productos y/o servicios y poder innovar.


      3.- sal a la calle, no sabes lo importante que es esto, mira lo que otros hacen vence tu ego y aprende de los que mejores resultados tienen, la observación es pieza clave y la calle es el reflejo de lo que actualmente el mundo necesita, si tienes posibilidades de viajar y visitar otros lugares hazlo refrescar tu mente con imágenes es clave.


      4.- ¡Recibe feedback, muchas personas están a la defensiva cuando un cliente les dice algo que salió mal en su producto o servicio, cuando en verdad eso es un TESORO!!! Te están ahorrando miles de dólares en investigación de mercado, cuando un cliente te de un feedback agradécelo y no te pongas a defensiva es una excelente oportunidad para reinventarse.


      Finalmente no solo reinventes tu negocio. Re invéntate tú también, si tú!!!!


      Recuerda que tus conquistas materiales son una exteriorización de tus conquistas personales, eso quiere decir que a medida que crezcas como persona, tus negocios también crecerán, tú será entonces el TOPE del crecimiento de tus negocios.


      La mejor historia de la importancia del TOPE que como personas podemos darle a nuestros negocios es la historia del restaurante de comida rápida         Mc Donald. 


      Los fundadores de esta marca fueron un par de hermanos llamados Dick y Mac Mc Donald, ellos crecieron rápidamente su restaurante hasta posicionarlos como uno de los más exitosos de la época en california, esto llamo la atención de Ray Kroc quien les propuso asociarse y crecer como franquicias y así lo hicieron, sin embargo los limites personales que tenían los hermanos Mc Donald limitaban el crecimiento que Ray quería darle a la compañía y no fue hasta que logro comprarles la marca a la os  hermanos que Mc Donald se convirtió en la empresa de comida rápida más grande del mundo.


      Otra parte increíble de esta historia es Ray, tenía más de 50 años siendo los hermanos Mc Donalds mucho menores que él, eso demuestra que la edad no siempre es un determinante en cuanto reinvención se trata.


      Algunos consejos que te ayudaran a mantenerte fresco y siempre reinventándote como persona es:


      1.- Asiste a seminarios.


      2.- Lee libros de liderazgo constantemente.


      3.- Busca un mentor.


      Finalmente quiero dejarte con la frase con la que abrimos este capítulo.


      LO UNICO QUE NO CAMBIA, ES EL CAMBIO.

    


     

  


  
    
      



      CELEBRA

    


     


    
      Dado el corto tiempo para poder compartir este libro nos toca hoy dar  a conocer esta recopilación de experiencias para  poder celebrar esta aventura que emprendemos hoy.
Es grato dirigirme a todos mis compañeros para invitarles a celebrar. ya que cada uno de nosotros podemos ser exitosos y lograr nuestras metas creando y motivándonos a nosotros mismos  a una experiencia de alegría y gozo.


      Queridos  colaboradores del  Best Sellers escribo para compartir un momento un estado de ánimo para celebrar el apoyo que nos han brindado estos últimos días que han sido muy importantes para cada uno de nosotros no sólo hemos establecido un  grupo humano con la facultad que se nos ha presentado una amistad duradera y responsable


      Hemos trabajado duro No la vamos a negar hemos aprendido muchísimo de nuestros errores y con la ayuda de toda la gente que siempre ha creído en nuestros sueños y nos a ayudado a ser cada vez mejores.   en nuestros proyectos en nuestras metas en nuestra visión en esas ganas de querer crecer sin tener parámetros sin tener miedo creemos en nosotros mismos Yo te invito a que célebres junto conmigo para que tú seas una persona 100% independiente 100% dueño de tu propio negocio para que tú puedas duplicarte para que tú puedas innovar para que tú puedas diversificarte inventar cosas que puedan ayudar a otras personas a que sean creativas y emprendedoras como tú, que sueña ser como tú, que tú seas un modelo a seguir Por eso yo quiero que tú también célebres porque tú eres esa persona que va a causar mucha inspiración por lo tanto yo te  animo a que te des aplausos te levantes y te sientas que tú no tienes miedo a emprender y a ser dueño de tu propio negocio a ser  una persona capaz de lograr aquello que tú quieres por eso queremos que tú seas parte de esta celebración en este  libro que te va a  ayudar  a que tú también conozcas el potencial q tú tienes. Cree en ti ,  por eso esta  fiesta  de celebración , Tú también eres parte de ello quiero recalcar qué vamos a seguir celebrando muchos años más que vendrán porque tú ya eres parte de este gran proyecto a futuro y habrá y muchas celebraciones  de familiares, amigos , pero reconocer que dentro de ti hay gozo y alegría q nadie más conoce cuanto realmente se Ama a uno mismo y ver q si se puede lograr ser una persona innovadora , creativo , capaz de romper parámetros negativos y alcanzar aquellos sueños a concluir  .y  compartir conocimientos para que tú seas agradecido con Dios y con tu familia , y amigos y  poder crecer juntos y hoy celebramos esto junto contigo ,  porque tú eres parte de este equipo gracias a todos mis amigos creadores del Best Sellers  personas muy divertidas , amables , graciosas , soñadores , al cual celebró junto a ellos  , que se , que  ayudará a muchas personas a concluir sus propias metas , y tener tiempo para  su familia , pareja , a un con uno mismo  , y buscar esa independencia q uno sueña.
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scubimos una nueva manera para obtener benefiios econdmicos
usando el podr del Inemet, as apicaciones mGes  las redes sociales.
Estamos compartiendo con 10 emprendedores y apoyandolos para que
arranquen con su negocio rapidamente.

Sieres una persona comprometida con t o inanciero esto puede ser
parat

S0l tienes que seguirestos pasos:

1. Dale fke 2 esta publicacion y dea tu comentard diciendo “mas
informacien

2. Escrbeme un nbosx pidendo mas infor
ser parte del CLUB 1

e Garé o303 s detalles s estas fsto para rabsjarcon esto,
comenzamos y te apoyare hasta que ogres tus metas.

n y dicendome g

HAZ NEGOCIOS
CONTUCELULAR!

Meguta W Camentar Compartir
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